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1. Pitanja za vežbu:
(Uputstvo za rad – pročitajte sledeća pitanja i odgovorite na njih.)
[bookmark: _GoBack]1. Objasnite pojam - tržište poslovnih dobara (poslovno tržište).
2. Koji tipovi poslovnih tržišta postoje?
3. Predstavite klasifikaciju poslovnih dobara. 
4. Koji metodi poslovne kupovine postoje?
5. Iz kojih faza se sastoji proces kupovine organizacije?
6. Predstavite fazu – uočavanje problema.
7. Predstavite fazu – generalna deskripcija potrebe.
8. Predstavite fazu – specifikacija proizvoda.
9. Predstavite fazu – traženje dobavljača.
10. Predstavite fazu – prikupljanje ponuda.
11. Predstavite fazu – izbor dobavljača.
12. Predstavite fazu – rutinska specifikacija porudžbine.
13. Predstavite fazu – ocena obavljenog posla.
14. Koje su uloge u centru kupovine?
15. Koji su novi trendovi u praksi organizacione kupovine?
16. Kako biste opisali centralizovanu nabavku?
17. Šta su to JIT nabavke?
18. Opišite nabavku sistema.
19. Šta je to reverzni makreting?
20. Šta je to lizing i koje su koristi od njegove primene?
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